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Отчет по соответствию Профилям должностей

Респондент / Профиль должности



Отчет по соответствию Профилям должностей (Естественное 

поведение). Респондент / Профиль должности

Алексей Морозов (График естественного поведения: 0 36 91 73 0)

В среднем Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ 

– КОМАНДНЫЙ ИГРОК: Помощь 

/ Партнерство / Выдержка / 

Командный игрок (Группа:

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ - ТЕХНОЛОГ: Анализ 

/ Процедуры / 

Технологическая цепочка / 

Контроль (Группа: Специалисты 

сф

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО 

ОБСЛУЖИВАНИ Ю КЛИЕНТОВ: 

Наставник / Ориентирован на 

людей / Стабилизатор группы 

(Групп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ, ВНЕДРЯЮЩИЙ 

ИЗМЕНЕНИЯ: Специалист / 

Планирование / Контроль 

(Группа: Специалисты сферы 

прод

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ - 

ПЕРЕГОВОРЩИК: Посредник / 

Уверенный в себе / 

Представительный (Группа: 

Спец

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ДИНАМИЧНЫЙ ПРОДАВЕЦ 

(ДРАЙВЕР): Динамичный / 

Энергичный / Мобильный 

(Группа: Специалисты сферы 

продаж

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

МОТИВИРУЮЩИЙ 

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ: 

Конкурирующий 

/Инициативный продавец / 

Убедительный (Группа: Сп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

Алексей Чурилов (График естественного поведения: 16 28 56 100 22)

В среднем Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ - ТЕХНОЛОГ: Анализ 

/ Процедуры / 

Технологическая цепочка / 

Контроль (Группа: Специалисты 

сф

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ 

– КОМАНДНЫЙ ИГРОК: Помощь 

/ Партнерство / Выдержка / 

Командный игрок (Группа:

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ, ВНЕДРЯЮЩИЙ 

ИЗМЕНЕНИЯ: Специалист / 

Планирование / Контроль 

(Группа: Специалисты сферы 

прод

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО 

ОБСЛУЖИВАНИ Ю КЛИЕНТОВ: 

Наставник / Ориентирован на 

людей / Стабилизатор группы 

(Групп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ДИНАМИЧНЫЙ ПРОДАВЕЦ 

(ДРАЙВЕР): Динамичный / 

Энергичный / Мобильный 

(Группа: Специалисты сферы 

продаж

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

2©2004 PDA International www.pdainternational.net
Данный отчет предназначен только для демонстрационных целей, его продажа или приобретение недопустимы.



Отчет по соответствию Профилям должностей (Естественное 

поведение). Респондент / Профиль должности

МОТИВИРУЮЩИЙ 

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ: 

Конкурирующий 

/Инициативный продавец / 

Убедительный (Группа: Сп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ - 

ПЕРЕГОВОРЩИК: Посредник / 

Уверенный в себе / 

Представительный (Группа: 

Спец

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

Майра Нурболатова (График естественного поведения: 37 22 41 100 25)

В среднем Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ - ТЕХНОЛОГ: Анализ 

/ Процедуры / 

Технологическая цепочка / 

Контроль (Группа: Специалисты 

сф

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ, ВНЕДРЯЮЩИЙ 

ИЗМЕНЕНИЯ: Специалист / 

Планирование / Контроль 

(Группа: Специалисты сферы 

прод

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ 

– КОМАНДНЫЙ ИГРОК: Помощь 

/ Партнерство / Выдержка / 

Командный игрок (Группа:

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ДИНАМИЧНЫЙ ПРОДАВЕЦ 

(ДРАЙВЕР): Динамичный / 

Энергичный / Мобильный 

(Группа: Специалисты сферы 

продаж

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

МОТИВИРУЮЩИЙ 

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ: 

Конкурирующий 

/Инициативный продавец / 

Убедительный (Группа: Сп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО 

ОБСЛУЖИВАНИ Ю КЛИЕНТОВ: 

Наставник / Ориентирован на 

людей / Стабилизатор группы 

(Групп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ - 

ПЕРЕГОВОРЩИК: Посредник / 

Уверенный в себе / 

Представительный (Группа: 

Спец

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

Полина Мелихова (График естественного поведения: 48 100 5 47 0)

В среднем Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

МОТИВИРУЮЩИЙ 

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ: 

Конкурирующий 

/Инициативный продавец / 

Убедительный (Группа: Сп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ - 

ПЕРЕГОВОРЩИК: Посредник / 

Уверенный в себе / 

Представительный (Группа: 

Спец

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ДИНАМИЧНЫЙ ПРОДАВЕЦ 

(ДРАЙВЕР): Динамичный / 

Энергичный / Мобильный 

(Группа: Специалисты сферы 

продаж

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий
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Отчет по соответствию Профилям должностей (Естественное 

поведение). Респондент / Профиль должности

СПЕЦИАЛИСТ ПО 

ОБСЛУЖИВАНИ Ю КЛИЕНТОВ: 

Наставник / Ориентирован на 

людей / Стабилизатор группы 

(Групп

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ, ВНЕДРЯЮЩИЙ 

ИЗМЕНЕНИЯ: Специалист / 

Планирование / Контроль 

(Группа: Специалисты сферы 

прод

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

СПЕЦИАЛИСТ ПО ПРОДАЖАМ 

– КОМАНДНЫЙ ИГРОК: Помощь 

/ Партнерство / Выдержка / 

Командный игрок (Группа:

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий

ПРОДАВЕЦ - ТЕХНОЛОГ: Анализ 

/ Процедуры / 

Технологическая цепочка / 

Контроль (Группа: Специалисты 

сф

Сложно - 

больше 

усилий

Легко - 

меньше 

усилий
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